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MOTIVACIÓN 

• La Encuesta de Coyuntura es el instrumento que 

permite a ASOQUIM el monitoreo de las principales 

variables que afectan al sector químico-petroquímico, 

para proveer a la asociación y a las empresas 

afiliadas de los elementos de juicio que propicien la 

toma oportuna de decisiones.  

 

• Asimismo, a través de los medios de comunicación 

mantenemos informada a la población en general de 

la situación del sector. 
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• Encuesta de coyuntura trimestral vía correo electrónico. 
 

• Variables e Indicadores: 

 Situación económica. Variación. Expectativas. 

 Cartera de pedidos. 

 Ventas: Variación del volumen. Expectativas. 

 Producción: Volumen, Capacidad Utilizada, Inventarios de materias primas, 

% de líneas tradicionales que produce. 

 Inventarios: Variación del volumen en el comercio de materias primas. 

 Factores que afectan la producción y el comercio. Suministro eléctrico. 

 Empleo y Situación laboral. 

 Visitas de organismos oficiales. 

 Exportaciones: Volumen , Valor, Destinos, Factores que las afectan o 

promueven. 

 Inversiones. 

 Cifras por Segmentos de la industria química petroquímica. 
 

• La encuestas recibidas conforman una muestra representativa del sector químico-

petroquímico venezolano. 

METODOLOGÍA 
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MUESTRA 

SEGMENTOS AFILIADOS 
MUESTRA / 

SEGMENTO 

% MUESTRA / 

SEGMENTO 

% MUESTRA / 

TOTAL 

PETROQUÍMICA 6 1 16,7 0,5 

QUÍMICA 

INTERMEDIA 
14 1 7,1 0,5 

QUÍMICA 

DIVERSA 
77 13 16,9 7,1 

PRODUCTOS 

RELACIONADOS 
28 7 25,0 3,8 

COMERCIO Y 

SERVICIOS 
57 10 

17,5 

 
5,5 

TOTAL 182 32 ---- 17,6 



6 HISTÓRICO PAÍS HISTÓRICO SECTOR HISTÓRICO EMPRESA 
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HISTÓRICO PAÍS HISTÓRICO SECTOR HISTÓRICO EMPRESA 
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HISTÓRIC0 C&S HISTÓRICO INDUSTRIA 

INDUSTRIA C&S 

% EMPRESAS 
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HISTÓRIC0 C&S HISTÓRICO INDUSTRIA 

INDUSTRIA C&S 

% EMPRESAS 
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HISTÓRICO VENTAS HISTÓRICO VAR. % 

VENTAS POR SEGMENTOS 

Aumento Prom.: +38,8 % 

Caída Prom.: -45,2 % 



11 HISTÓRICO 

Aumento Prom.: +34,4 % 

Caída Prom.: -42,3 % 



12 HISTÓRICO 

68,8 % 



13 HISTÓRICO PRODUCCIÓN HISTÓRICO VAR. % 

PRODUCCIÓN POR SEGMENTOS 

        +18,7 pp  -  Prom.: +50,4% 

         -24,9 pp  -  Prom.: -53,9% 



14 CU  POR SEGMENTOS HISTÓRICO 
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15 HISTÓRICO 



16 HISTÓRICO 

+2,4% VAR. pp 

Octubre 2019 Vs 
Julio 2019 

+7,2% 

-9,6% 
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HISTÓRICO % DE LÍNEAS HISTÓRIC O % Prom. LÍNEAS 

Líneas Prom.: 63,5 % 

Líneas Prom.: 18,9 % 



18 HISTÓRICO 



19 HISTÓRICO 



20 HISTÓRICO 
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SUMINISTRO ELÉCTRICO III TRIM-2019 

MUESTRA :  26 EMPRESAS 

No. DE 

EMPRESAS 
% 

CONDICIONES DEL 
SUMINISTRO ELÉCTRICO 

20 76,9 % SE AUTOABASTECEN 

0 0 % SIN CORTES 

19 73,1 % CON 378 CORTES 

No. DE CORTES OCURRIDOS 

PROGRAMADOS NO PROGRAMADOS 

0 378 

0 % 100 % 

 TOTAL CORTES DEL SUMINISTRO PARA 19 EMPRESAS = 378 

 Cortes / Empresa = 19,9 Promedio. 

 TOTAL HORAS LABORABLES SIN SUMINISTRO = 1.240 

 = 65,3 Horas / Emp. Promedio   -  APROX.  UN TOTAL DE 154,6 DÍAS DE PARO. 

HISTÓRICO SUMINISTRO HISTÓRICO CORTES HISTÓRICO HORAS 

Aragua Carabobo Falcón Lara Miranda Zulia

No. DE EMPRESAS 1 7 1 2 7 1

% 5,3% 36,8% 5,3% 10,5% 36,8% 5,3%

No. DE CORTES 14 55 45 82 122 60

% 3,7% 14,6% 11,9% 21,7% 32,3% 15,9%

Horas laborables 

sin suministro
40,0 180,0 180,0 101,0 259,0 480,0

% 3,2% 14,5% 14,5% 8,1% 20,9% 38,7%

UBICACIÓN EMPRESAS CON CORTES
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HISTÓRICO 

+2,2 pp 

-12,9 pp 
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SITUACIÓN LABORAL III TRIM-2019 

MUESTRA:  32 EMPRESAS 

24 HISTÓRICO SIT. LABORAL HISTÓRICO PARADAS 
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VISITAS A EMPRESAS III TRIM-2019 

MUESTRA : 31 EMPRESAS.  

No. DE 

EMPRESAS 
% VISITAS   

19 61,3 % NINGUNA 

12 38,7 % 29 

 TOTAL DE VISITAS REALIZADAS A 12 EMPRESAS  = 29 

 VISITAS / EMPRESA = 2,4 Promedio 

HISTÓRICO VISITAS Prom. HISTÓRICO VISITAS/Organismo 

VISITAS 

REALIZADAS A 12 

EMPRESAS

CICPC DAEX
GUARDIA 

NACIONAL 

BOLIVARIANA

INPSASEL ONA SENIAT

No. DE EMPRESAS 

VISITADAS
4 3 4 4 0 7

% Empresas visitadas 33,3% 25,0% 33,3% 33,3% 0,0% 58,3%
No. DE VISITAS 4 3 6 6 0 10

% Visitas 13,8% 10,3% 20,7% 20,7% 0,0% 34,5%
PROMEDIO VISITAS 

ORGANISMO / EMPRESA
1,0 1,0 1,5 1,5 0,0 1,4



26 HISTÓRICO TM HISTÓRICO US$ HISTÓRICO EXP 
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HISTÓRICO 



28 HISTÓRICO 



29 HISTÓRICO INVERSIONES HISTÓRICO EXPECTATIVAS 
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El factor que más nos ha afectado como proveedores de insumos para la fabricación de detergentes en 

polvo, ha sido la fuerte contracción de la demanda de productos de limpieza, sumado a una importante 

penetración de sustitutos importados de menor costo que los de fabricación nacional. 

El sector formal de la economía, no puede competir con el sector informal. El 98% del mercado de los 

gases refrigerantes se atiende con importaciones ilegales. Personas que importan y venden sin factura / 

IVA / pago de ISLR. 

Existen nuevas pequeñas empresas que no son miembros de ASOQUIM, sería interesante involucrarlas 

mediante un foro o exposición industrial. Eso puede ayudarnos a conocerlos y promover las ventas de 

productos. 

Fuerte contracción del sector y fuerte competencia de precios por empresas que no tienen estructuras. 

Hay muchos productos importados que se venden a menor precio que los producidos en el país. 

La caída de la demanda, el contrabando a precios muy inferiores al producto nacional y la inspectoría 

con rol político. 

La situación de los servicios públicos en el interior del país ha impactado fuertemente el nivel de ventas. 

Los pagos de retenciones de IVA semanal han sido de gran impacto para el flujo de caja de las 

empresas.  

No obstante del gran esfuerzo en mantener la operación industrial con acciones de emprendimiento, la 

merma del capital de trabajo ha sido indetenible, dado el punto de equilibrio desbalanceado en relación a 

las ventas y la subutilización de la capacidad instalada vs gastos fijos. En nuestra opinión, en nuestro 

sector, es indetenible la continuación de cierres temporales y definitivos de las operaciones industriales, 

en especial aquellas con capacidades instaladas subutilizadas. A pesar de la anterior realidad, 

seguiremos reinventándonos para así continuar. 

TEMAS RELEVANTES PARA EL COMPORTAMIENTO DEL 
SECTOR CONSIDERADOS POR LAS EMPRESAS 
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CONCLUSIONES GENERALES 

SITUACIÓN ECONÓMICA 

10/2019 Vs 10/2018 

PEOR IGUAL MEJOR 

% de empresas 

DEL PAÍS 87,1 12,9 0 

DE SU SECTOR INDUSTRIAL 87,5 12,5 0 

DE SU EMPRESA 77,4 22,6 0 

EXPECTATIVAS SITUACIÓN 

ECONÓMICA A 1 AÑO Vs 

ACTUAL 

PEOR IGUAL MEJOR 

% de empresas 

DEL PAÍS 53,1 40,6 6,3 

DE SU SECTOR INDUSTRIAL 50,0 43,8 6,3 

DE SU EMPRESA 46,9 37,5 15,6 

CARTERA DE PEDIDOS 

III TRIM-2019 Vs III TRIM-2018 

MUCHO 

MAYOR 
MAYOR IGUAL MENOR 

MUCHO 

MENOR 

% de empresas 

INDUSTRIA 0 4,5 22,7 36,4 36,4 

C&S 10,0 20,0 10,0 40,0 20,0 

MESES DE TRABAJO ASEGURADOS CON 

SU ACTUAL CARTERA DE PEDIDOS 

CERO 1 A 2 3 A 4 5 A 6 > 6 
% de empresas 

INDUSTRIA 38,1 47,6 4,8 9,5 0,0 

C&S 0,0 40,0 30,0 0,0 30,0 

I. SITUACIÓN ECONÓMICA: 
La mayoría de las empresas de la muestra 

percibe que la situación económica en octubre 

2019 Vs octubre 2018, es peor tanto en el país 

como en su sector industrial y sus empresas. 

No obstante, respecto al trimestre anterior se 

evidencia una ligera mejoría.  
 

Las expectativas de la situación económica 

para octubre 2020 no lucen favorables, ya que 

la mayoría considera que será peor o igual. 

II. CARTERA DE PEDIDOS: 
La mayoría de las empresas de la 

muestra manifestó que sus carteras de 

pedidos en el III TRIM-2019 Vs III TRIM-

2018, fueron menores o mucho menores. 

Aparentemente el sector C&S fue 

afectado en menor grado. 



III. VOLUMEN DE VENTAS: 
 En el III TRIM-2019 Vs III TRIM-2018, 78,1% (+2,4 pp) disminuyó su volumen de ventas en -45,2% 

 promedio, 12,5% (+0,4 pp) las aumentó en +38,8% promedio y el restante 9,4% no varió. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
  

  

 

 

 En cuanto a las ventas del III TRIM-2019 respecto al trimestre anterior, 40,6% las disminuyó (-16,5 

 pp), 37,5% las aumentó (+12,5 puntos%)  y 21,9% no varió. 
  

 Las expectativas para el cierre de 2019 Vs 2018 continúan siendo pesimistas ya que 68,8% (-9,0 pp) de las 

empresas de la muestra cree que las ventas disminuirán, mientras 15,6% (+8,2 puntos%) cree que 

aumentarán y 15,6% no espera cambios. 
 

IV. VOLUMEN DE PRODUCCIÓN: 
El III TRIM-2019 Vs III TRIM-2018, 59,1% (-24,9 pp) de las empresas de la muestra disminuyó el volumen 

de producción en -53,9% promedio. Asimismo, 22,7% (+18,7 pp) lo aumentó en +50,4% promedio. El 

restante 18,2% no tuvo producción alguna. 
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CONCLUSIONES GENERALES 

Cabe destacar que desde 2014 

el Volumen de Ventas a  venido 

disminuyendo en forma 

constante por encima del 60%. 



33 

CONCLUSIONES GENERALES 

En cuanto a la variedad de productos manufacturados, 31,8% de las empresas produjo menos del 50% 

(18,9% Prom.) de sus líneas tradicionales, 45,5% produjo 50% o más de estas líneas (63,5% Prom.), 9,1% 

produjo el 100% y 13,6% no produjo línea alguna. 

 

V.  CAPACIDAD UTILIZADA: 
En el III TRIM-2019 Vs III TRIM-2018, el % de empresas que utilizó más de 60% de la capacidad instalada 

bajó -4,0 pp. Mientras, el grupo que utilizó la capacidad entre 0% y 60% creció en igual proporción. 

 

VI. VOLUMEN DE INVENTARIOS DE MATERIAS PRIMAS EN LAS INDUSTRIAS: 
La mayoría (86,4%) de las empresas productoras de la muestra evidencian disminución en sus inventarios 

(volumen, unidades) de materias primas, durante el III TRIM-2019 Vs III TRIM-2018. El 4,5% señala que 

aumentaron y para 9,1% este inventario no varió. 

 

VII. MESES DE PRODUCCIÓN SEGÚN ACTUAL INVENTARIO DE MATERIAS PRIMAS: 
De acuerdo con los actuales inventarios de materias primas, la mayoría de las empresas (54,5%) espera 

producir durante 1 a 3 meses, 27,3% producirá por menos de 1 mes y 18,2% por más de 3 meses. 

 

VIII. VOLUMEN DE INVENTARIOS EN LAS EMPRESAS PROVEEDORAS DE MATERIAS PRIMAS Y 

DE SERVICIOS: 
En el III TRIM-2019 Vs III TRIM-2018, 90,0% (+18,6 pp) de las empresas proveedoras de materias primas y 

de servicios vio reducido su nivel de inventarios (volumen, unidades), para 10,0% fue igual y ninguna empresa 

lo aumentó (-14,3 pp). Al comparar dicho nivel con el II TRIM-2019 vemos que las empresas que disminuyeron 

crecieron +12,2 pp, las que lo aumentaron disminuyeron -11,1 pp y para las que el nivel no varió la 

disminución fue -1,1 pp. 



34 

CONCLUSIONES GENERALES 

FACTORES % DE EMPRESAS 

Baja demanda nacional 90,9 

Impuestos 86,4 

Incertidumbre del escenario político e institucional 86,4 

Difícil acceso a divisas para importar materias primas 81,8 

Difícil acceso a materias primas de producción nacional 81,8 

Requerimientos financieros 77,3 

Ineficientes servicios públicos (agua, electricidad, comunicaciones) 77,3 

Tasa de cambio 72,7 

Competencia de productos importados 59,1 

Sueldos y Salarios 54,5 

Transporte, Infraestructura 54,5 

Burocracia administrativa 50,0 

IX. FACTORES LIMITANTES DE LA PRODUCCIÓN: 
Los principales factores señalados como limitantes muy importantes o importantes de la producción, por 

50% o más de las empresas son, en orden de importancia:. 
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FACTORES % DE EMPRESAS 

Tasa de cambio 100,0 

Requerimientos financieros 100,0 

Baja demanda industrial nacional 100,0 

Incertidumbre del escenario político e institucional 100,0 

Impuestos 90,0 

Difícil acceso a divisas para importar materias primas 90,0 

Competencia de productos importados 80,0 

Difícil acceso a materias primas de producción nacional 80,0 

Ineficientes servicios públicos (agua, electricidad, comunicaciones) 80,0 

Sueldos y Salarios 70,0 

Logística portuaria 70,0 

Falta de personal calificado 70,0 

Burocracia administrativa 70,0 

Marco Legal, Normativa Especial y Restrictiva para prod. químicos  60,0 

Logística: Limitaciones en la infraestructura de transporte o almacenaje 50,0 

Legislación laboral (LOPCYMAT y Solvencia Laboral) 50,0 

CONCLUSIONES GENERALES 

X.  FACTORES LIMITANTES DEL COMERCIO DE MATERIAS PRIMAS: 
 Los principales factores limitantes por parte del 50% o más de las empresas comercializadoras son, en 

orden de importancia: 
 



 

XI. SUMINISTRO ELÉCTRICO: 

 En el III TRIM-2019 Vs II TRIM-2019, 76,9% de las empresas manifestó contar con algún tipo de 

autoabastecimiento (+64,4 pp), 73,1% (-6,1 pp) presentó 378 cortes de energía en horario laboral y 

ninguna (-8,3 pp) no tuvo cortes del servicio. Los 378 cortes fueron en 100% de los casos no programados 

(+2,6 puntos%), generando en total la pérdida de 154,6 días laborables en este grupo de empresas. El 

promedio de Cortes/Empresa fue 19,9 (-10,3) y el promedio de Horas Corte/Empresa fue 65,3 (-13,1).  
 

XII. EMPLEO: 
 El sector ha evidenciado en los últimos años cierto nivel de disminución del empleo. El 40,6% de las 

empresas de la muestra mostró alguna disminución (-12,9 pp) en el II TRIM-2019 Vs I TRIM-2019. 

Mientras, 50,0% (+10,7 pp) no varió y 9,4% lo aumentó (+2,2 pp). 
 

XIII. SITUACIÓN LABORAL: 
En el III TRIM-2019 Vs II TRIM-2019: 

 El 3,1% (-7,6 pp) de las empresas de la muestra experimentó paradas intempestivas debidas el 

100% al Sindicato. 

 3,1% reportó algún tipo de conflictividad laboral (-7,6 pp), debidas el 100% a Exigencias (Mejores 

salarios, Mejoras Contrato Colectivo, Negativa a reducción de personal.). 

 El 6,3% tiene procesos o demandas laborales en Inspectorías de Trabajo (+2,7 pp), debidas a 

Calificación de Despido, Exigencia de mesas de diálogo y Consejo Productivo de Trabajadores. 
 

XIV. VISITAS DE LOS REPRESENTANTES DE ORGANISMOS OFICIALES A EMPRESAS: 
En el III TRIM-2019 Vs II TRIM-2019, el 38,7% (-2,0 pp) de las empresas de la muestra recibió un total 

de 29 visitas de los representantes de organismos oficiales. Las Visitas Promedio/Empresa fueron 2,4    

(-3,0 Visitas). 
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CONCLUSIONES GENERALES 
XV. EXPORTACIONES: 

En el III TRIM-2019 Vs III TRIM-2018, 6,3% de empresas de la muestra exportó (-8,9 pp). El volumen 

promedio exportado se ubicó en 4,0% (-19,4 puntos%) del volumen total producido por este grupo de 

empresas. 
 

Las exportaciones evidencian poco aumento, en igual proporción de volumen TM y valor US$, lo que indica 

que aparentemente no hubo cambios significativos en los precios de los productos de la canasta 

exportadora química. 
 

En relación a los destinos, se destaca que 100,0% de las empresas exportadoras de la muestra exportaron 

a la CAN el 90,0% del volumen (TM) total exportado. Asimismo, 50,0% de las empresas exportó a 

Centroamérica y el Caribe el restante 10% del volumen. 
 

XVI. PRINCIPALES FACTORES QUE AFECTAN A LAS EXPORTACIONES: 
 Los factores que afectan al 50% o más de las empresas exportadoras son, en orden de importancia: 

FACTORES % DE EMPRESAS 

Burocracia administrativa 100,0 

Difícil acceso a divisas para importar materias primas 100,0 

Trámites aduanales 100,0 

Logística portuaria 100,0 

Competencia internacional 50,0 

Pérdida de competitividad de la empresa y/o productos 50,0 

Costos logísticos 50,0 

Tasa de cambio 50,0 

Costos internos 50,0 

Incertidumbre político institucional 50,0 

Difícil acceso a materias primas de producción nacional 50,0 
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CONCLUSIONES GENERALES 

 

XVIII. INVERSIONES: 

  

TIPO DE INVERSIONES 
III TRIM-2019 

% Empresas 

Var. pp Vs 

Trimestre 

anterior 

EXPECTATIVAS 

Cierre 2019 

% Empresas 

Inversiones Mayores 0 0 0 

Inversiones Operativas 

(Maquinaria, Reposición, 

Mantenimiento, Otros) 

73,3 +9,0 70,0 

Sin Inversiones 26,7 +9,0 30,0 

 

XVII. FACTORES QUE ESTIMULAN EL INCREMENTO DEL FLUJO EXPORTADOR 

 

 

 

 

 

 

 

 

FACTORES % DE EMPRESAS 

Demanda internacional 50,0 

Tasa de cambio 0 

Asistencia al exportador 0 

Competitividad de la empresa y/o productos 0 

Convenios internacionales 0 



39 


